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Companiile care au ales 
listarea la bursă sunt 
focalizate pe creștere: 

O planifică atent și 
o susțin fără 
compromis.



este prima prioritate a unei afaceri la început.  
Pentru startup-ul Chromosome Dynamics, Mugurel 
se concentra pe cea mai directă cale spre succes și 
scalare.

Creșterea

Mugur a decis să utilizeze mecanismul bursier : 
promovarea și validarea afacerii sale în cel mai înalt 
mediu investițional românesc.

Metoda



ani de experiență 
relevantă în agribusiness 
a antreprenorului  

La Data Deciziei de Finanțare 
prin Bursă, Chromosome 
Dynamics are:

10
ani de la înființarea 
propriului business  

1.5
Linii de business: B2B 
Consultanță în agribusiness și 
dezvoltare portofolii de produse) 
și B2C (Marketplace agricol 
online multi-vendor)

2
business plan bine definit 
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Dezvoltări de produse în 
parteneriat cu stațiuni de 
cercetare-dezvoltare în 
domeniul inputurilor 
agricole

R&D
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La Data Deciziei de Finanțare 
prin Bursă, Chromosome 
Dynamics nu are:

pe piața de profil, necesitatând resurse 
substanțiale pentru promovare și 
marketing

pentru dezvoltarea afacerii în ritmul pe 
care piața îl permite

NOTORIETATE FONDURI SUFICIENTE

Totuși, nu acestea au fost singurele 
motive pentru care a ales bursa. A mai 
avut încă un motiv întemeiat :

Avea așadar nevoie de 
finanțare și brand 
awareness.



Antreprenorul nu a 
gândit așa: 

... ci a gândit așa:

100% antreprenorul 75% antreprenorul, 25% investitori

100%
investitori

investitori

”NU doresc să împart afacerea mea cu nimeni” ”Doresc să cresc valoarea afacerii mele și 
aleg cel mai optim mod de  a face asta”

investitori



 Traiectoria

cerințele legale și de conduită, 
pre- și post- listare
potențiale pârghii de finanțare, 
alegerea soluției optime
ia act de așteptările 
investitorilor de la companie
stabilire strategie

1 Construcția de EQUITY STORY e partea cea mai laborioasă în 
pregătirea Ofertei și se concretizează într-un Document de Ofertă 
care va reprezenta cartea de vizită a afacerii în fața investitorilor
2 Listarea acțiunilor – momentul în care acestea devin 
liber-tranzacționabile între investitori 
3 Antreprenorul decide procentul maxim de dețineri pe care îl va 
pune la dispoziția publicului (MIN.10%) corelat cu necesitățile sale 
de finanțare și cu gradul de control dorit (MAX.90%)  

SRL-ul devine S.A.
Auditarea situațiilor 
financiare
Bugetarea 
investițiilor,  
Forecast 

Pregătirea Ofertei de noi acțiuni
adresată investitorilor

Vânzarea noilor acțiuni
către 60 investitori

Pregătirea Listării

Încasarea
fondurilor

Plasament
privat

Decizia
inițială

Fundamentarea
deciziei:

O nouă emisiune
de acțiuni

Listarea2

MEMORANDUM
Set documente admitere la 
tranzacționare
Decizia BVB de admitere

due diligence 
evaluarea companiei
structura ofertei – preț, și numărul 
de acțiuni nou emise3

equity story1, document de ofertă
investors’ pitch
contract cu instituțiile pieței de 
capital

iulie-august 2023
* în ipoteză că toate acțiunile se subscriu

3.35 mil lei 4.4 mil lei*

3 luni 8 luni



A meritat? Iată câteva beneficii la 
aproximativ 1 an de la listare: 

*Estimare diluare în urma majorării de capital în 
perioada iulie-august 2023.

DA
DA

1. AVANTAJE POST-LISTARE: ACCES LA CAPITAL. 

1.770.000
statutul de societate listată îi asigură accesul facil la contractarea a 
două credite bancare pentru capital de lucru, a căror valoare 
cumulată reprezintă 10% din capitalizarea bursieră

3.350.000acțiuni noi

prin vânzarea de noi acțiuni 
către investitori, la debutul pe 
piața de capital

Capitalul infuzat a fost alocat dezvoltării 
proiectelor de investiții și extinderii 
operaționale a business-ului 

Plasament Privat – 
organizat de Goldring, 
adresat investitorilor din 
baza sa de date

Diluare (%) Mecanism

Mugur Investitori

Mugur Investitori

4.400.000acțiuni noi

prin vânzarea de noi 
acțiuni către investitori, 
la un an de la listare

Ofertă publică  
intermediată de 
Goldring
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2. AVANTAJE POST-LISTARE: FLEXIBILITATE.

Nu pune presiune pe cash flow-ul companiei:
Cuantumul de acțiuni vândute investitorilor fiind în funcție de gradul de control dorit 

Antreprenorul poate răscumpăra ulterior din piață
acțiunile proprii entru a-și reconsolida poziția dorită în acționariat

Vânzarea de pachete de noi acțiuni :

81.4%
Finanțare tip equity

18.6%
Finanțare bancară

Din Total Finanțare Externă atrasă în aprox. 1 an de la Listare 
* În ipoteza că se subscriu în totalitate acțiunile din oferta publică de majorare capital



3. VIZIBILITATE. MARKETING. NETWORKING.  

Diseminările pe 
platforma BVB

Potențiali 
parteneri de 

afaceri

Potențiali clienți

Diverse 
parteneriate

Potențiali 
furnizori

Hunting 
colaboratori și 

retenție 
angajați-cheie

Investitori

Interes 
mass-media

efect de multiplicare în piața comercială relevantă

Contracte semnificative

Ziarul Financiar
Aleph News
Bursa.ro
Financial Market.ro
Profit.ro
Wall-Street.ro
Financial Intelligence.ro 
Start-up.ro etc.

Invitații în emisiuni LIVE online 
Invitații la emisiuni TV 
Invitații la Podcasturi 

Universități cu specific agricol

Contracte semnificative 

Clienți pentru marketplace-ul propriu
Clienți pentru serviciile IT&AI deservite
Poziție semnificativă pe radarul potențialilor clienți



4. AVANTAJE POST-LISTARE: DEZVOLTARE ACCELERATĂ.
Analiză la un an după listare
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 :

Expansiune accelerată a proiectelor existente

Noi direcții de dezvoltare  

Lansarea celui mai ambițios proiect high-tech +  implementarea acestuia pentru 10.000 ha culturi agricole
Lansarea unui  proiect inovator  IT împotriva contrafacerii produselor 
Efort investițional intens pentru restul proiectelor, în mare parte finalizate și care urmează a fi lansate
Portofoliu tot mai consistent de clienți pe segmentul de retail

114% creștere a Cifrei de Afaceri în primul an după listare
x2,7 ori creșterea cifrei de afaceri din primul semestru 2023, față de primul semestru 2021
48% creșterea cifrei de afaceri din primul semestru 2023, față de primul semestru 2022

Deschiderea unei fabrici de inputuri agricole + lansare 40 produse
Consolidarea proziției de producător  : contracte semnificative de producție în regim white-label

Cifra de afaceri

33% creștere a Profitului Net în primul an după listare

Profit net



5. AVANTAJE POST-LISTARE: INTERES INVESTIȚIONAL

1000 2152.500.000
Tranzacții cu acțiuni ale societății,  
în primul an de la listare

Valoarea totală a tranzacțiilor în 
primul an după listare

Investitori (acționari)

RON

6. AVANTAJE POST-LISTARE: RELEVANȚĂ
La 5 luni de la listare, compania este inclusă în indicele 
BET-AeRO al Bursei de  Valori București - cele mai 
reprezentative companii de pe piața bursieră destinată 
IMM-urilor

BETAeRO



7. AVANTAJE POST-LISTARE: VALOARE REALĂ DE PIAȚĂ
Valoarea reală de piață a afacerii, în orice moment, 
fără costuri suplimentare.
Utilă inclusiv în interacțiunile cu banca sau cu 
partenerii de afaceri – relevă standing-ul financiar al 
companiei 
Reprezintă și cel mai bun feedback asupra unei 
afaceri , din perspectivă  ”externă ”

+14.000.000 lei
sfârșit iulie 2023

*   Valoarea de piață e influențată nu doar  de performanețele și 
managementul companiei, ci și de factori  ”externi ”, sistemici  
(perspectivele  macroeconomice care sunt de așteptat să 
influențeze performanțele viitoare ale afacerii) 



Și cel mai important beneficiu 
este că, în cele din urmă, 
prezența la bursa de valori este

O dovedește prezența tuturor marilor companii din orice 
economie național și este un Beneficiu care durează pe 
întreaga perioadă a prezenței sale la bursă. 

cea mai bună
carte de vizită
a unei afaceri.



Și, nu în ultimul rând, 
satisfacția unei afaceri de 
valoare pentru toți 
stakeholderii implicați. 
Nu doar pentru 
acționarul majoritar.



„Suntem extrem de entuziasmați și  
recunoscători pentru această realizare –  listarea 
companiei noastre pe AeRO. In  spatele intregului 
proces sunt mii de ore de muncă, oameni 
pasionati si implicati, colegi și colaboratori 
incredibili și, bineînteles, investitorii care au avut  
incredere in noi si au participat la plasamentul 
nostru privat. Chromosome Dynamics este o 
companie dinamica  care va aduce, cu siguranta, 
plusvaloare  domeniilor în care va dezvolta si 
inova,  iar lucrul acesta va fi realizat prin  
profesionalismul și entuziasmul întregii echipe.”

Mugur Ionel
Fondatorul Chromosome Dynamics

„Bursa de Valori București oferă soluții  de 
finanțare pentru toți antreprenorii români, în 
diverse etape ale dezvoltării  afacerii lor. Faptul că 
echipa Chromosome Dynamics a ales să vină la  
bursă, la doi ani de la înființare, este un  semn al 
încrederii față de piața de capital. Ne bucurăm să 
fim alături de echipa Chromosome Dynamics încă 
din această etapă a dezvoltării și cred că  alături 
de investitorii din piața de capital  compania va 
scrie una dintre poveștile frumoase ale 
antreprenoriatului românesc”

Radu Hanga
Fondatorul Chromosome Dynamics



E timpul  să te gândești 
dacă afacerea ta  merită să fie 
poziționată  în cel mai înalt  
mediu investițional și de 
business din România.

Alege și tu să îți scrii povestea 
de succes prin prezența 
afacerii tale la Bursa de Valori.



Decizie ASF: 2734/08.08.2003 
Nr. Registru ASF: PJR01SSIF/260045 
Atestat ASF: 372/29.05.2006 
Reg. Com: J26/440/1998  
CUI: RO10679295 
Capital social: 1.823.000 lei

Tel: +4 0265 269 195  
Fax: +4 0374 090 702 
Mobil: +4 0724 899 499

540014  Târgu Mureș  
Str. Tudor Vladimirescu nr. 56A   
Jud. Mureș, România

www.goldring.ro
office@goldring.ro

Îți mulțumim pentru 
atenție și te așteptăm.
Happy Business-ing!


